LIEUX DE STAGE EN BAC PRO COMMERCE
Il convient de distinguer la classe de  seconde MRCU et les classes de première et terminale Commerce
La certification MRCU est commune aux 3 Bac que ce soit commerce, vente ou ARCU (Accueil Relation Client et usager)
BEP MRCU en classe de seconde       
	Emplois concernés
	Les types d’entreprises


	Compétences apportées par le BEP MRCU

	-  employé polyvalent, 

-  agent d’accueil, 

-  vendeur, 

-  employé de commerce,
-  employé commercial,

	-  entreprises de distribution et  commerce, 

-  sociétés commerciales, 

-  sociétés de services,

-  administrations, associations,

-  entrepôts et plates-formes de distribution,
	· informer, 

· orienter, 

·  présenter les produits ou les services, 

· conseiller, 

·  vendre des produits ou des services,

· participer à l’organisation de l’espace de vente,




Le titulaire de la certification intermédiaire agira sous l’autorité du responsable de l’organisation, du service, du rayon. Il agira avec une autonomie limitée et définie.
· Pour la  première période de formation, nous privilégions une organisation où la principale activité est  « l’accueil de la clientèle ou de l’usager », (administration, association, ou une structure commerciale qui possède un service d’accueil et d’information), pour la deuxième période, une entreprise commerciale (de biens ou de services), du fait de l’épreuve EP2 qui se déroule en entreprise : réalisation par le candidat d’un accueil (phase 1) et d’une vente (phase 2) réels ou simulés d’un client ou usager, dans le cadre des activités habituelles d’une organisation. 

BAC PRO COMMERCE en classe de première et terminale
	Emplois concernés
	Les types d’entreprises


	Compétences apportées par le BAC PRO COMMERCE

	· employé(e) de commerce
· conseiller (ère) de vente

·  vendeur (se) spécialisé (e)

· adjoint du responsable...


	1°) des entreprises de distribution :

· de biens ou de services,

· points de vente sédentaires ou non,

·  tailles variées,

· spécialisées ou généralistes,

· intégrées ou non,

· de détail ou interentreprises (grossistes ou semi grossistes avec espace de vente intégré),

2°) des entreprises de production 

· elles doivent posséder un espace de vente intégré (magasins d’usines).


	· Participer à l’approvisionnement,

· Vendre, conseiller et fidéliser,

· Participer à l’animation de la surface de vente,

· Assurer la gestion commerciale attachée à sa fonction,




Il est donc conseillé pour le baccalauréat Commerce  de choisir des entreprises où le stagiaire pourra réaliser les épreuves suivantes : 
E2 : Action de promotion et d’animation L’élève effectuera une animation au sein de son entreprise

E3 : Epreuve pratique prenant en compte la formation en milieu professionnel :
Offre produit : présentation marchande du produit dans son rayon (règles de marchandisage, signalétique, facteurs d’ambiance, mesures d’attractivité du rayon)

Gestion du rayon : connaissance des règles d’approvisionnement du point de vente (préparation de commandes, réception, opérations de contrôle,  réassortiment)
Situation de vente : vente d’un produit à un client en situation réelle ou simulée.
	Entreprises de distribution, principalement de biens
	Entreprises de production avec espace de vente intégré

	· Commerce de petite taille et indépendant (Maroquinerie Delrieu ou de prêt à porter  wood stock à Montélimar, )

· Commerce franchisé (Camaïeu, Jules, Texto, Heures et Montres, Okaïdi, Morgan, Marionnaud, ...)

· Groupement d’achats de détaillants (JouéClub...)
· Commerce spécialisé (La boîte à outils, Darty, Fly, Décathlon, Kiabi, la Fnac...)

· Grandes surfaces, particulièrement  dans les rayons hifi- vidéo petits et gros électroménager pour la vente conseil notamment, Géant, Carrefour, Auchan…)
· Grands magasins et magasins populaires (Printemps, BHV, , Galeries Lafayette, Monoprix, Prisunic...)
	· Les magasins d’usines : « marques avenue » à Romans



Pour les deux dernières années du bac sont à éliminer les magasins alimentaires : boulangeries, pâtisseries,  supérettes, Mc Do..., les pharmacies (sauf parapharmacies), les concessionnaires (réservés au bac pro vente) sauf s’il y a des produits exposés et un comptoir de vente, les usines, les plates-formes, les agences de voyage, les points de vente de téléphonie mobile, les agences immobilières.
