


LE  CONTRAT DE  VENTE

Soulignez chaque mot de vocabulaire juridique et complétez le tableau lexique à la fin de ce dossier. (www.lexinter.net). 

Le contrat de vente est une convention entre :
· un vendeur, qui s’engage à livrer une chose, et 
· un acheteur, qui s’engage à la payer. 

Je complète le schéma




 (
Contrat de vente
)










Je commande une télévision dans un magasin : pour que ma commande soit prise en compte, je signe un bon de commande et j’accepte les conditions générales de vente du magasin.

Signature du Bon de commande = contrat de vente  = obligations à respecter = responsabilité contractuelle 


 LES EFFETS DU CONTRAT DE VENTE

	Le vendeur doit (= obligations)
	L’acheteur doit (= obligations)

	· Me remettre la télévision que j’ai commandée = obligation de délivrance = livrer 
· Me garantir contre les vices cachés = 
	· Prendre livraison de la télévision,

· Payer le prix convenu (mentionné sur le bon de commande).





Que se passe-t-il si le vendeur ou l’acheteur ne respecte pas leurs obligations ?
= inexécution du contrat = non respect de la responsabilité contractuelle

Que dit la loi ? Aidez-vous d’Internet pour compléter le tableau ci-après.




	QUE FAIRE EN CAS DE NON RESPECT DES OBLIGATIONS DU CONTRAT ?

	Le vendeur ne livre pas à la date convenue 

Ex : M. DUPONT a commandé une voiture : cela fait 1 mois Qu’il aurait du la recevoir  
	Que peut faire M. DUPONT ?

	
	

	
	

	
	

	
	

	L’acheteur refuse de payer

M. DUPONT a reçu sa voiture mais il refuse de payer la moitié de la somme qu’il doit encore
	Que peut faire le vendeur ?

	
	

	
	

	
	

	
	

	
	

	l’acheteur refuse de prendre livraison de la chose sans raison

M. DUPONT est parti faire le tour du monde pendant 6 mois. Il refuse de récupérer sa voiture 
	Que peut faire le vendeur ?

	
	

	
	

	
	

	
	



 Les Conditions Générales de Vente (CGV)
sont des informations fournies par un fournisseur à son client sur les conditions légales de vente de ses produits ou services en l'absence d’accord particulier.
Sans mention expresse, l'achat d'un bien ou d'un service à ce fournisseur constitue une acceptation implicite de ces conditions.
J’analyse les conditions générales de Vente de l’entreprise BEAUTE DIFFUSION et je réponds aux questions :


	Question
	OUI
	NON
	Si non, justification

	Un client peut effectuer  une commande de 35 € HT
	
	X
	Commande minimum 45 €

	Un client retourne un produit au prix de 12 €, il demande un avoir
	
	
	

	10 jours après la livraison, un client retourne son colis d’une valeur de 50 €
	
	
	

	Un client retourne un colis d’une valeur de 20 € dans une boite à chaussures. Peut-on accepter le retour ?
	
	
	

	Nos prix sont valables au moins 1 an
	
	
	

	Il n’existe qu’un seul mode de règlement
	
	
	

	Le client peut payer « à crédit »
	
	
	

	Les factures sont payables sous 8 jours avec un escompte de 5 %
	
	
	

	Le délai de livraison indiqué est impératif.  En cas de retard de livraison, le client peut réclamer des dommages et intérêts.
	
	
	

	En cas de rupture de stock, le client peut annuler la vente.
	
	
	

	Si la marchandise est abimée pendant le transport, le client sera obligatoirement indemnisé par le vendeur.
	
	
	

	Le client dispose d’un délai de 15 jours pour signaler par écrit au transporteur tout problème survenu pendant la livraison
	
	
	

	Lorsqu’il reçoit ses colis, le client émet toujours des réserves sur le bordereau du transporteur
	
	
	

	Le client dispose d’un délai de 48 h après la réception de la facture pour formuler une réclamation
	
	
	

	Le client qui souhaite rendre des produits peut nous les renvoyer à ses frais.
	
	
	

	L’acheteur est propriétaire des produits dès qu’il a payé un acompte sur sa commande.
	
	
	

	En cas de désaccord entre le vendeur et l’acheteur, le litige sera réglé à l’amiable entre les parties
	
	
	





	LEXIQUE JURIDIQUE

	Vocabulaire
	Définition
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