


Les calculs commerciaux : les réductions sur facture
1. Les réductions commerciales : le rabais et la remise
Le rabais est une réduction commerciale accordée par le fournisseur au client.
Il a un caractère exceptionnel : il est généralement accordé pour compenser un préjudice causé
La remise est une réduction commerciale accordée par le fournisseur au client.
Elle a un caractère habituel : elle est généralement accordée en fonction de l’importance du
Les rabais sur facture sont généralement calculés avant les remises.
Ces réductions commerciales peuvent être ;
· exprimées en pourcentage ou en valeur ;
· accordées sur un produit, sur certains produits ou sur l’ensemble des produits ;
· cumulées (plusieurs rabais, plusieurs remises, des rabais et des remises) tout en respectant le principe du calcul en cascade ;
· accordées au moment de la facturation ou après.

· Les totaux avant réduction sont appelés « prix (ou montants) BRUTS ».
· Les totaux après réduction sont appelés « prix (ou montants) NETS ».
a.  Un rabais ou une remise sont accordés sur un ou plusieurs produits
Exemple
	
	Quantité
	Prix BRUT unitaire hors taxes
	Rabais ou remise
	Prix NET unitaire hors taxes
	Montant brut hors taxes

	Produit A
	1 000
	12,00 €
	10 %
	1,20 €1
	10,80 €2
	10 800,003

	Produit B
	600
	5,00 €
	-
	-
	5,00 €
	3 000,00


1 12,00 × 10 / 100
2 12,00 - 1,20
3 1 000 × 10,80
On a donc : Montant brut HT = Quantité × Prix NET unitaire HT
Rabais ou remise unitaire = Prix brut unitaire HT × Taux de réduction
Prix brut unitaire HT – Rabais ou remise = Prix net unitaire HT


b. Un rabais ou une remise sont accordés sur l’ensemble des produits
Exemple
	
	Quantité
	Prix BRUT unitaire hors taxes
	Rabais ou remise
	Prix NET unitaire hors taxes
	Montant brut hors taxes

	Produit A
	1 000
	12,00 €
	10 %
	1,20 €
	10,80 €
	10 800,00

	Produit B
	600
	5,00 €
	-
	-
	5,00 €
	3 000,00

	BRUT commercial hors taxes
	13 800,001

	– Remise de 20 %
	- 2 760,002

	NET commercial hors taxes
	11 040,003


1 10 800,00 + 3 000,00
2 13 800,00 × 20 / 100
3 13 800,00 − 2 760,00
On a donc : Rabais ou remise globale = Total brut HT × Taux de réduction
Brut commercial HT – Rabais ou remise = Net commercial HT
c. Plusieurs rabais et/ou remises sont accordés sur l’ensemble des produits
Plusieurs réductions commerciales peuvent apparaître sur un document commercial. La règle à observer pour leur calcul est la suivante : ces réductions cumulées se calculent en cascade, c’est-à-dire que chaque réduction est calculée sur le montant NET obtenu après la réduction précédente.
· Le dernier total après la dernière réduction commerciale s’appelle le « net commercial hors taxes ». Les nets intermédiaires seront appelés : « 1er net », « 2e net », etc.
Exemple
	
	Quantité
	Prix unitaire hors taxes
	Montant hors taxes

	Fruits
	4 000
	10,00 €
	40 000,00 €

	– Rabais de 10 %
	- 4 000,00 €1

	1e net
	36 000,00 €2

	– Remise de 5 %
	- 1 800,00 €3

	2e net
	34 200,00 €4

	– Remise 10 %
	- 3 420,00 €5

	Net commercial hors taxes
	30 780,00 €6


1 40 000,00 × 10 / 100
2 40 000,00 - 4 000,00
3 36 000,00 × 5 / 100
4 36 000,00 - 1 800,00
5 34 200,00 × 10 / 100
6 34 200,00 - 3 420,00


Calculer des réductions en cascade ne revient pas à ajouter les trois taux de réduction.
En effet : 10 % + 5 % + 10 % = 25 %, ce qui amènerait au résultat suivant :
· 40 000,00 × 25 /100 = 10 000,00 € ;
· 40 000,00 – 10 000,00 = 30 000,00 €.
Ce qui est différent de 30 780,00 €.
2. La réduction financière : l’escompte sur facture
L’escompte est une réduction financière accordée par le fournisseur au client. Il a un caractère financier et est accordé dans l’optique d’un paiement au comptant.
L’escompte peut être :
· – sur facture, c’est-à-dire qu’il apparaît sur la facture et est calculé comme un rabais ou une remise dès lors que le fournisseur et le client ont déjà convenu d’un paiement au comptant sous escompte ;
· – conditionnel, c’est-à-dire qu’il apparaît en proposition en pied de facture et le client opte pour un paiement au comptant sous escompte ou non.
· Le total après la réduction financière s’appelle le « net financier hors taxes ».
Exemple
	
	Quantité
	Prix unitaire hors taxes
	Montant hors taxes

	Produit D
	800
	5,00 €
	4 000,00 €

	– Remise de 15 %
	- 600,00 €1

	Net COMMERCIAL hors taxes
	3 400,00 €2

	– Escompte de 2 %
	- 68,00 €3

	Net FINANCIER hors taxes
	3 332,00 €4


1 4 000,00 × 15 / 100
2 4 000,00 - 600,00
3 34 00,00 × 2 / 100
4 3 400,00 - 68,00




